
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

          

 

        

 

 

      

 

 

2016           Diplomado en gerencia comercial 

                            Universidad Tecnológica de Bolivar 

2012           Especialista en gerencia de producción y calidad 

                           Universidad Tecnológica de Bolivar 

2008           Ingeniero mecánico  

                       Universidad Tecnológica de Bolivar 

2002           Bachiller Académico  

                            Colegio La Nueva Esperanza 

 

INDUSTRIAS ASTIVIK S.A   

Gerente de desarrollo de negocios (Ene 2015 – Actualmente) 
Responsabilidades:  

✓ Diseñar e implementar estrategias de mercadeo nacionales e 

internacionales. 

✓ Elaborar y ejecutar el plan de mercadeo, incluyendo su presupuesto. 

✓ Planear y ejecutar actividades comerciales, incluyendo participación en 

ferias y eventos nacionales e internacionales. 

✓ Desarrollar, mantener y/o fortalecer las relaciones comerciales con 

clientes y stakeholders, tales como agencias Marítimas, casas 

clasificadoras, capitanías de puerto, agremiaciones, entidades públicas, 

aliados estratégicos, proveedores, etc. 

Logros: 

✓ Internacionalización de la empresa desarrollando el segmento de 

mercado Panamá y apertura de mercados en el Caribe. 

✓ Incrementar el reconocimiento y posicionamiento de la marca Astivik en 

el Caribe. 

✓ Implementar y administrar el plan de acción digital, incluyendo manejo 

de redes sociales y pagina web. 

 

INDUSTRIAS ASTIVIK S.A 

Ingeniero de presupuestos (Nov 2007 – Ene 2015) 
Responsabilidades:  

✓ Elaboración de presupuestos de obra para el establecimiento de 

cotizaciones, invitaciones a cotizar y/o licitaciones de proyectos de 

reparación, diseño y construcción de artefactos navales. 

✓ Realizar inspecciones de campo para determinar alcances de proyectos 

navales, evaluar los costos de realización y el tiempo de ejecución. 

✓ Atención de clientes, ofreciéndoles los servicios y precios que presta el 

astillero, realizando informes de la percepción de los clientes hacia la 

empresa para la toma de decisiones y mejoramiento continuo. 

Logros: 

✓ Implementación de una hoja electrónica de tarifas de venta y compra 

de los trabajos más comunes realizados en el astillero.  

✓ Implementación del sistema de gestión de calidad ISO 9001 en el 

departamento comercial. 

✓ Liderar la contratación de proveedores y compra de equipos, incluyendo 

importaciones, en proyectos de más de 4 millones de dólares. 

 

 ESTUDIOS 

                                                                       Gerente Desarrollo de Negocios  
 

 

Inglés: Avanzado-C1 

EF English Life 

 

Microsoft office 

Microsoft project 

UnoEE 

 

IDIOMAS 

REFERENCIAS 

Victor Fajardo 

Astivik| Director de compras 

Teléfono +57-3145966958    

victorfajardop@gmail.com 

 

Jorge Babilonia 

Astivik |Director Comercial 

Teléfono +57-3145966831 

Jorge.babilonia@hotmail.com 
 

     Cristhian D. Mar González 

 

PROGRAMAS 

Experto en el desarrollo de 

estrategias comerciales con 12 

años de experiencia en el 

sector astillero, conocimiento 

del mercado marítimo 

nacional e internacional. 

Habilidades gerenciales 

(seguimiento y control), 

siempre orientado a resultados. 

Conocimiento y manejo de 

herramientas de gestión de 

calidad, ISO 9001. 

Excelentes relaciones 

interpersonales, comerciales y 

comunicativas. Capacidad de 

planeación, adaptación al 

cambio y motivación para 

superar obstáculos y asumir 

grandes retos. 

Desarrollo de negocios por mas 

de 8 millones de USD. 

 

  

 

EXPERIENCIA PROFESIONAL 

PERFIL PROFESIONAL  

+57-314 5966856          ingcmarg@gmail.com            Urb. Arboleda Real Casa A25 
 

OTROS 
Premio a la excelencia y 

talento Caribe 2002. 

Visa USA B1-B2 2026 

mailto:ingcmarg@gmail.com

